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Sayı : E-34221550-720-14042 Tarih:           28.12.2023
Konu : Fuar Duyurusu - Franchise India Fuarı

TÜM ODA VE BORSALARA
(Genel Sekreterlik)

İlgi : T.C. Haydarabad Başkonsolosluğu'ndan alınan 27.12.2023 tarihli e-posta

İlgide kayıtlı yazıda, T.C. Haydarabad Başkonsolosu Sn. Orhan Yalman Okan'ın Hindistan'ın en büyük ve 
etkili franchise (network) ağına sahip biri olarak tanımlanan "FRANCHISE INDIA"nın Başkanı Gaurav Marya 
ile gerçekleştirdiği görüşmede adı geçen tarafından, Franchise India'nın etkili franchise, bayilik ve 
distribütörlük hizmetlerinden ve bugüne değin aracılık ettikleri milyarlarca Dolarlık iş bağlantılarından söz 
ederek, iş ortaklıkları için mükemmel bir zemin olarak tanımladığı FROEXPO (Franchise and Retail 
Opportunity Expo) hakkında bilgiverilmiştir.

Broşürleri ekte sunulan FROEXPO'da 200'den fazla markanın 8.000'den fazla potansiyel yatırımcıyla 
buluşmasını öngördüklerini ve bir sonraki FROEXPO'nun 16-17 Mart 2024 tarihlerinde Haydarabad'da 
düzenleneceğini bildirilmiştir.

Franchise India, T.C. Haydarabad Başkonsolosluğu nezaretinde, Türk firmaları için gereken tüm lojistik 
düzenlemeleri uygun bir ücretlendirmeyle yapacaklarını iletmiştir.  Franchise India'nın vereceği hizmetler 
arasında, katılımcı firmaların stantlarının ve B2B toplantı salonunun bulunacağı bir pavyon, Franchise 
India'nın sosyal medya platformlarında pavyonumuzun tanıtımı, basında reklam yapılması, tüm yatırımcı 
üyelere tanıtım e-postalarının gönderilmesi, fuar alanında ve ünlü AVM'lerde fiziksel tanıtım panolarının 
kurulması gibi hususlar yer almaktadır.

Söz konusu yazıda, kalan kısıtlı süre de göz önünde bulundurularak, FRAEXPO hakkında bilgi edinmek 
isteyen firmaların 15 Ocak 2024 tarihine kadar Ticaret Ataşeliğine (haydarabad@ticaret.gov.tr) temas 
edebilecekleri yer almaktadır. 

Bilgilerinizi ve söz konusu fuarın ilgili üyelerinize duyurulmasını rica ederim. 

Saygılarımla,

e-imza
Sarp KALKAN
Genel Sekreter Yardımcısı

EK: 
1- Franchise India Sunumu
2- Franchise India Deneyimleri olan Firmalar Listesi
3- FROEXPO Fuar Broşürü (19 sayfa)
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India’s most comprehensive and leading end-to-end 
business and franchise magazine.

Since its inception in 1999, this bi-monthly publication has become an 
essential success tool for the investing community. 

Our Partners benefit from the wide community of Business Aspirants 
subscribing to know the fundamentals for successful Business 
Management and to update themselves about companies looking for 
partners in various categories of business.
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Entrepreneur magazine will give you all the insights you need 
about the entrepreneurial ecosystem of India. Learn the how 
to’s and why to’s of entrepreneurship and know what the best 
of Indian entrepreneurial minds have to say. This is the perfect 
platform for entrepreneurs to network, learn and build a 
community of peers. The magazine has been in print for close 
to 45 years in the US.

2500
Audience

60,000
Subscribers

8000
Institutional Orders

The Indian Face of America’s #1 Entrepreneur Magazine
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India’s first retail opportunity and consumer insight magazine.

Retailer has left its mark amongst the retail stakeholders comprising of small 
and medium retailers, retail  professionals, suppliers, vendors and  mall 
developers over its years of operation. It acts as the ideal platform to highlight 
commendable retail practices, future prospects, new product launches, 
winning strategies, efficient retail distribution channels and business 
opportunities in the Indian and International retailing industry. 

80,000
Total Circulation

27,000
Subscribers

78
Cities Monthly Reach
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India’s #        1 Franchise Website
The website provides every minute detail to entrepreneurs on aspects of franchising,  franchise opportunities, business 
opportunities, partnerships, dealers, manufacturing, distribution, retail and much more. The website is the favourite 
destination for franchisors,  start-ups, franchisees, dealers, distributors, retailers and franchise prospect seekers.

10,000+ BRANDS LISTED

40,58,562 MONTHLY PAGE VIEWS

10,00,000 MONTHLY VISITORS

2,50,000+ NEWSLETTER SUBSCRIBERS

80% OF UNIQUE VISITS
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Headquartered in the US, Entrepreneur is a renowned brand that specializes in connecting the charge makers 
of  the world! Entrepreneur Brand Solution offers 360 degree  reach through  is Media, B2B Events, Advisory 
and Transaction Services. 

5:10 Min
Avg. Time Spent

10.2 Million
Monthly Page 
Views

Entrepreneur India is the largest Entrepreneur community & engages over 22 million audience 
every month.
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Since 1999, The website exclusively covers retail real business news and 
activities, giving comprehensive information and keeps track of changing 
consumer behaviour and the overall economic condition, in order to help 
companies to stay intelligently informed to better plan their future strategies. 
IndianRetailer.com keeps daily track of all activities and decisions taken in the 
sector, focusing on all major events, retailing industry specific surveys, studies 
and reports, in order to track and predict upcoming trends.

4,72,298
Unique Visitors

64.94 %
Average New Visitors

India’s Largest News, Information & Market Intelligence 
Platform In The Retail Sector! 
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Upcoming Franchise Expos

Sr. No. Proposed Dates Cities Venue

1 14 January 2024 Chandigarh Novotel Chandigarh
2 21 January 2024 Coimbatore Le Méridien Hotel
3 28 January 2024 Jaipur Ramada by Wyndham
4 04 February 2024 Kochi Radisson Blu Hotel
5 18 February 2024 Bhubaneswar Welcomhotel By ITC Hotels
6 25 February 2024 Patna Lemon Tree Premier
7 Mar-24 Kolkata TBC
8 Mar-24 Pune TBC
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Some Success Stories

USA Fitness brand 
125+ Gyms in India

USA largest fast-food chain
550+ Stores in India

Italian QSR Chain
10+ Stores in India

The iconic New York bakery
10+ Stores in India

Some of the Associate Global Brands Growing In India with FI Media 

Some National Brands Growing across the globe with FI Media 
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● Carl’s Jr. is an American fast food restaurant chain operated by CKE Restaurant Holdings, Inc.
● Carl’s Jr. gave FranGlobal the mandate to help them find the Master Franchise for India
● We found and helped them sign with Cybiz Brightstar Restaurants Private Limited for Pan-India

● Doner & Gyros launched in 2014 in UAE is a quick service restaurant which offer sandwiches.
● Doner & Gyros gave us the mandate to help them find 11 regional partners in India
● We found and helped them sign all 11 regions in record time of 14 months

● Magnolia bakery founded in 1996 with its first location at Manhattan is a premium Bakery Chain
● Magnolia bakery gave us the mandate to help them find Master Franchise Partner in India
● We found and helped  them  sign  a Master Franchise agreement  for South & West of  India with  Spago 

Food

● Wrap it up is a UK based sandwich brand.
● Wrap it up gave us the mandate to help them find Master Franchise Partner in India
● We found them a area partners for New Delhi & NCR

● Laduree is a French manufacturer and retailer of high-end pastries and candy, which was established in 
1862. It is one of the world's best-known sellers of the double-decker macaron.

● Laduree gave us the mandate to help them find Master Franchise Partner in India
● We found and helped them sign a Master Franchise agreement with CK Israni Group, one the leading real 

estate group in the country.

Our Experience with Food & Beverages 1/2
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● Baskin-Robbins is an American chain of ice cream and cake specialty shop restaurants
● Baskin-Robbins  Master  Franchisee  Graviss  Group  has  given  us  a  mandate  for  Pan-India  Franchise 

Development
● We have developed 326 locations for Baskin-Robbins
● Baskin-Robbins now has 800+ stores in India with another 600+ shop in shops

● Fresh, artisanal, delicious – The Gelatissimo story began in 2002 in the heart of Sydney, Australia.
● Gelatissimo gave us a mandate to find them a Master Franchise partner in India
● We found and helped them sign a Master Franchise agreement with DKSYT Foods Pvt.  Ltd. lead by Ms. 

Sangeeta Dumpeta

● Cold  Stone Creamery  is  an American  ice  cream parlor  chain. Headquartered  in  Scottsdale, Arizona,  the 
company is owned and operated by Kahala Brands

● Cold Stone Creamery had us a mandate to find them a master Franchise Partner in India
● We found and helped  them  sign  a Master  Franchise agreement with  Lulu  International Group’s, Tablez 

Food Company for India

● The Ice Cream Lab is an LA based ice cream shop which serves fresh made-to-order liquid nitrogen ice cream.
● The Ice Cream Lab gave us a mandate to find them Master Franchisee
● We found them an 2 x large area developers for the South and West of India. North & East are in progress.

Our Experience with Food & Beverages 2/2
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Our Experience In Furniture & Home Decor

• Founded in 1960, Gautier is a French manufacturer of contemporary furniture
• Gautier gave us a mandate to find a Master Franchise partner in India
• We  found  Ebony  Retail  Pvt.  Ltd.  lead  by  Manhad  Narula  as  a  partner  for  them,  they  form  a  Joint  Venture 

and started expansion with Store in Store concept.
• They  have  recently  announced  a  120  store  role  out  of  exclusive  Ebony  Gautier  Stores  across  the country.

• Founded in 1959 by Pasquale Natuzzi, Natuzzi S.p.A. is the Italian furniture and design company
• Natuzzi gave us a mandate to find a license manufacturing partner in India
• We found Dash Square as a Manufacturing partner & Retailing for South of India

• Sleepwell  is  a  flagship  brand  of  the  Sheela  Group,  India's  leading  manufacturer  of  Polyurethane  foam
• Sleepwell gave us a mandate to exclusively expand Pan-India
• We have assisted Sleepwell to open more than 340+ exclusive stores
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Our Case Studies in Fashion Retail Industry (1/2) 
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Our Case Studies in Fashion Retail Industry (2/2) 
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Our Experience with Retail Brands

■ Mothercare plc  is  a  British  retailer  which  specialises  in  products  for  expectant  mothers  and  in  general 
merchandise for children up to eight years of age

■ Mothercare gave FranGlobal the mandate to help them find the Omnichannel Partner for India
■ We found and helped them sign up with DLF Brands for Pan-India
■ Today they are available at 54 locations in the country and have large online presence

■ Longchamp is a French luxury leather goods company, founded in Paris in 1948 by Jean Cassegrain
■ Longchamp gave us the mandate to help them find Omnichannel partner in India
■ We found and helped them sign up with DOIT Retail brands
■ Longchamp today has 5 locations and massive online presence 

■ The Beverly Hills Polo Club brand was established in 1982. Inspired by both the luxury and heritage of Beverly Hills, the 
brand captures the excitement of the sport of polo along with the exclusivity of membership to a private club.

■ The Beverly Hills Polo Club gave us the mandate to help them find Omnichannel partner in India
■ We found and helped them sign up with Major Brands
■ The currently have more than 50 stores and sell online

■ Monnalisa SpA, the high-end childrenswear sector leader listed on the AIM Italia
■ Monnalisa SpA, gave us the mandate to help them find Omnichannel partner in India
■ We found and helped them sign up with Chitresh Lather the CEO of PDM University who committed to invest $ 4 million 

in the business.
■ The currently have 4 stores and sell online
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• CKE Restaurants Holdings,  Inc.,  through  its  subsidiaries,  owns,  operates,  and 
franchises quick-service restaurants under the Carl’s Jr., Hardee’s, Green Burrito, 
and Red Burrito names in the United States and internationally.

• It had a total of 3,729  franchised or company-operated restaurants in 44 states, 
U.S. territories, and 40 countries internationally. 5 stores in India.

India Operations: 

• FranGlobal  has  advised  brand  with  India  opportunity  &  Partner  development 
(Regional master Partners).

• We closed  deal  for Master  Franchise  sign  up  with  Cybiz  BrightStar  Restaurants 
Private Limited, a subsidiary of CybizCorp for Pan India region.

• At present with 5 stores in New Delhi India
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• Magnolia Bakery is  a  chain  of  bakeries  founded  in New  York City with  first  store  in 
Manhattan in 1996. 

• The bakery is known for its desserts, especially its cupcakes.

• Today, Magnolia Bakery can be found in New York City, Los Angeles, Chicago, Mexico 
City, Seoul, Dubai, Riyadh, Abu Dhabi, Kuwait City, Doha and India.

• Dubai AED 105 (2-pax) (£ 30)

India Operations:
• FranGlobal has advised brand with  India opportunity & Partner development-South-

West Region Master  Franchise with  a  commitment  to  roll-out  25  Units  in  a mix  of 
Store & kiosk in over the next five years.

• In advance discussion with partner in other regions.
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• Wrap It Up, Headquartered in  the United Kingdom is one of  the successful &  fastest growing quick 
service restaurants. 

• It all began in 2004 when consumers were bored of eating sandwiches every day & were willing to try 
something different & so Wrap It Up!! Was born.

• Fresh  food made up of  different flavour offerings from 5 different continents under  the  same  roof. 
“Wrap It Up” is planning to open 400+ stores in span 5 years in India.  

India Operations:

• FranGlobal  has  advised  brand  with  India  opportunity  &  Partner  development  (Regional  master 
Partners).

• We have  recently  on-boarded  the  brand &  already  in  advance  stages  of  discussion  with  potential 
investors and expecting the closure soon.
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Master Franchise – Case Studies By FranGlobal

Gold’s Gym started  in Venice, California  in 1965,  Their operation  include  training techniques, Gym Equipment and   Nutritional 
Concepts.

Gold’s Gym gave us  the mandate  to  find Master Franchise  Partner  in  India, we  identified 2 Master Franchise   Partners, 1  for 
North  of  India  -  Valecha  Engineering-  led  by  Jagdish  Valecha  and  1  for West  of  India  The  Sun-n-Sand    group  –  led  by  Rajesh 
Advance & G. Ramachandran.

Eventually, both these entities formed a Joint Venture F2 Fun and Fitness Pvt. Ltd. to obtain rights for neighbouring  countries of 
India like Nepal, Bangladesh and Sri-Lanka

Our sister concern Franchise India Brands Ltd has helped the Master Franchisee to sign 55 locations out of 150  locations.

Anytime Fitness is a franchise of 24-hour health and fitness clubs that is headquartered in Woodbury,  Minnesota, United 
States. We Pan-India Master Franchise, House of Fitness Pvt. Ltd.  led by Navendu Jain, Vishal Kwatra   and Vikas  Jain  to 
negotiate the Master Franchise Agreement.

Our sister concern Franchise India Brands Ltd has helped the Master Franchisee to sign 32 locations out of  104 locations.
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FINANCIALS

Period Platform Brand Integration Deliverables Financials (In
INR)

Mar
16-17
2024

FROEXPO Hyderabad
133th National 

Franchise & Retail 
Opportunity Expo

Partnership as 
“International Partner” for 

EXPO

• 36 SQM Display Space
• Media Amplification
• Prime Speaking Slot  in 

Summit
• Selected Networking with 

BIG Brands, Retailers & 
Distributors in VIP Lounge

20,000 USD

Offered Rate 15,000 USD 
Taxes
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